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Description générale

Fiche d'identité de la société

Forme juridique EURL
Ancienneté de la société Entre 5 et 10 ans
Localisation du siege Vendée

Résumé genéral de l'activité

Entreprise spécialisée dans la location de matériel événementiel, la sonorisation et I'animation, implantée en Vendée et bénéficiant
d'une clientéle professionnelle et particuliere fidélisée.

L'activité comprend notamment :

- Location de mobilier de réception, barnums et matériel de restauration.

- Structures gonflables et animations événementielles.

- Sonorisation, éclairage, prestations DJ et techniques.

- Photobooth, stands gourmands et équipements événementiels.

- Prestations auprés de particuliers, entreprises, collectivités, associations et organisateurs d'événements.

L'entreprise dispose d'un parc de matériel important et diversifi€, permettant de répondre a de nombreux types d'événements :
mariages, anniversaires, événements d'entreprise, fétes communales, marchés de Noél et manifestations publiques.

En plus

La société possede une ou plusieurs marques déposées a I'INPI

Eléments chiffrés

Année de référence 2025
Fonds propres 140 k€
Dettes financieres 20 k€

Trésorerie nette 85 k€


http://transmibat.fusacq.com
http://transmibat.fusacq.com

En k€/année 2023 2024 2025 2026
200 200

CA

Marge brute

Rés. Exp. 10 10

RN E 0 5

Salariés 3 3

Indications concernant les éléments chiffrés

La cession pourra comprendre, selon les modalités convenues :

- Le fonds de commerce.

- Les marques et noms commerciaux.

- Les sites internet et noms de domaine.

- Le fichier clients.

- Le matériel de location et de prestation.

- Les procédures de fonctionnement.

- Les réservations et contrats en cours.

- Eventuellement certains véhicules ou équipements complémentaires.

Les informations financiéres détaillées, I'inventaire du matériel et les conditions de cession seront communiqués aux repreneurs
sérieux aprés un premier échange et la signature éventuelle d'un engagement de confidentialité.

Les données financiéres présentées correspondent aux deux derniers exercices comptables cloturés. L'entreprise dispose de
capitaux propres solides, d'une trésorerie significative et d'un endettement financier limité.

Positionnement concurrence

Positionnement par rapport au marché

Entreprise implantée en Vendée et positionnée comme un acteur polyvalent de la location de matériel et des prestations
événementielles.

L'offre couvre notamment la location de mobilier de réception, barnums, structures gonflables, matériel de restauration,
sonorisation, éclairage, photobooth, animations et stands gourmands, ainsi que les prestations DJ et techniques.

La clientéle est diversifiée et se compose de particuliers, d'entreprises, de collectivités et d'associations. La complémentarité des
activités permet de répondre a une grande partie des besoins d'un événement auprées d'un seul prestataire et de générer des
ventes additionnelles.

Concurrence

Le marché est concurrentiel et composé de plusieurs acteurs locaux spécialisés dans la location de matériel de réception, la
sonorisation, I'animation ou les prestations événementielles. Toutefois, peu d'entreprises proposent une gamme aussi large et
complémentaire au sein d'une méme structure.

L'entreprise se différencie par la diversité de son parc, sa capacité a centraliser plusieurs besoins auprées d’'un seul prestataire et
son offre destinée aussi bien aux particuliers qu’aux entreprises, collectivités et associations.

La concurrence reste principalement locale et spécialisée par catégorie de matériel. La diversité des activités permet de limiter la
dépendance a un seul marché et de répondre a des événements de tailles et de natures variées.



Points forts

Entreprise reconnue et bien implantée localement.

Activité immédiatement exploitable.

Parc de matériel important, récent, diversifié et entretenu.

Chiffre d'affaires stable, en progression sur le dernier exercice.

Structure financiére solide, avec une trésorerie importante et un endettement limité.
Clientéle diversifiée : particuliers, entreprises, collectivités et associations.

Offre compléte : location de matériel et de mobilier, réception, structures gonflables, animations, sonorisation, éclairage et
prestations événementielles.

Sites internet performants, présence numérique développée et bonne visibilité locale.
Fichier clients, historique commercial et réservations déja enregistrées.

Nombreuses opportunités de ventes complémentaires grace a la diversité de I'offre.
Activité structurée avec des procédures et outils de gestion en place.

Fort potentiel de développement commercial et géographique.

Accompagnement du repreneur possible afin d'assurer une transition progressive.

Points faibles
Activité présentant une saisonnalité, avec une concentration importante des locations et événements au printemps et en été.
Diversité du parc nécessitant une organisation logistique rigoureuse et une surface de stockage adaptée.

Certaines prestations nécessitent des moyens de transport spécifiques ainsi que le recours ponctuel & du personnel
complémentaire.

Activité actuellement encore fortement liée a I'implication opérationnelle du dirigeant.

Potentiel commercial et numérique restant a développer afin d'accroitre davantage la clientele professionnelle et les réservations
en ligne.

Infos sur la cession

A propos de la cession de cette entreprise

Type de cession envisagée Majoritaire
Raison principale de cession Changement d'activité du dirigeant

Apres plusieurs années consacrées au développement de
I'entreprise, le dirigeant souhaite se consacrer a de
nouveaux projets personnels et professionnels.

Complément La cession est une démarche volontaire et n'est pas liée a
des difficultés économiques.

Un accompagnement du repreneur pourra étre envisagé afin
d'assurer une transition dans les meilleures conditions.

Prix de cession 250 k€

L'immobilier n'est pas compris dans la cession.



Profil de repreneur recherché

Profil recherché Personne physique ou morale

Apport en fonds propres minimum pour se positionner sur ce

dossier 50ke

Repreneur personne physique ou société souhaitant
reprendre et développer une activité événementielle déja
structurée.

Une expérience dans I'événementiel, la location de matériel,
la logistique, le commerce ou la gestion d'entreprise serait
appréciée, sans étre indispensable.

Complément Le repreneur devra disposer de capacités d'organisation, de
gestion et de développement commercial. L'activité peut
également intéresser un acteur du secteur souhaitant
compléter son offre, développer son parc de matériel ou
renforcer sa présence géographique.

Un accompagnement du cédant pourra étre envisagé afin
d’assurer la transmission des outils, des procédures et du
fonctionnement de I'entreprise dans de bonnes conditions.



